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         �客⼯作室�⽴於2017�協助����

者在�品⾏��設計���告投放上的問題�

經�了三年的成⻑�合作的���伴�域跨⾜

�⾐住⾏到國�企��團隊於�年�增許�成

員��旅�平⾯設計師�⽂�⼩������

社群⾃��經�的⾏�⼈才�

       ��於⽣存在當�社群�勃發展�⾃��

當�的年代�我們每個⼈每天都在⾏��包括

⾏�⾃⼰�所�除了�擁�專�的知識技��

�更��不斷的⾃我成⻑�在��雙�發⾏的

【⾏�客��】中��結獨家�寫的⾏�知識

�社群�個⼈品�經�技巧����讀⼀本�

書⾃我成⻑�不論你是想�拓展���會�經

�個⼈品���是想成為�紅�都��加�我

們�

⾏�客��
｜�����個⼈品�社群經��⾃我成⻑｜  

本刊�容為⾏�客專��意�問 K.R Marketing ��所�

The first issue
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秒�⾏�

�依�上的書�

       ���其實可�從斜槓開�

    【�驗⾏�】
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  ���開�司當�闆�⼀直是⼤家常掛在���想做的⼀件事��但具���何做

⼤家⼀直都是�����沒�具�����天��你�享我�����從上���痛

到⾃由⼯作者��個�較重�的�點�

1.兼�開��累積⾃⼰
��的兼�並不是�在下��去找⼀�超�打⼯或是���⽽是去針對未來你想從事的�域去⼯作

�����我��⼀項專�是健��練�在��年我就趁下��去健��當兼���的健��練�

雖�⾟�但我在裡⾯訓練到我的�學技巧��學員的互動��對未來�是�常�幫助�

2.投�⾃⼰��賺不賠
其實在��的��中���很��⼒來完成�當你具�越�知識�越��⼒�在��初期就��效

的��成本�因為許�事物的建制(��站�⾏��設計��)都是��錢的�

但�不是���都�學�可��本�專�相關或興�去發展�圍的�伸技���我為�⼦建議��

我本�是⾏�專���位�告��站製作可�幫助⾏��因�我就去學�⽅⾯的技��會�樣做的

���⼆點�⼀來是學了⾺上可�應⽤在實�⾯上�⼆來因為�原本專��相���學�來不是從

�開��

3.滴⽔�⽯�⼩步�跑
常�到學⽣問⼀個問題�「�師�我怎�讀書都讀不下去�常常�⼼」�「我的書�課�買來都沒

�間看�怎�辦」�其實��個問題發⽣的根本原因是現在�在環境太�誘因��⼿���視��

其實我們根本不是沒�間�不專⼼⽽是容易被影響���給⼤家⼀個⼩����書為��每天跟⾃

⼰�⼀定�翻開來讀�哪怕就�只是讀⼀⾴���都�讀�(我們不會�到�讀⼀夜的�間都沒�

吧….)不�⼩看�個每天只做�⼩部��久⽽久之��種⼩累積���⼤成就�

�上的⼩⼼得�享給想��的你�開�司不難�難在堅��#���� 希��你⼀同成⻑�⼀�在

��路上��問題�
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���其實可�從斜槓開�
KRONOS����
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    �驗⾏�強�的是�住�客

的經驗�受����讓TA直�

�驗產品�服��從中讓�客對

�品/品�產⽣信��提升購買

意願

什�是�驗⾏��

�驗⾏�是由�國戰略�平線LLP�

司2位��⼈所提出��為�費者在

購物��性�理性是同�存在�因

��只�實�提供�費者在購物��

中實�使⽤產品或服�則可提⾼�售

量�增強�費購買�⼒�

常⾒的五種�驗⾏�服�

１.�官式��由五種�官的�驗�

���費欲�並提升產品價值�

２.��式��動�費者的�⼼�

��引�共鳴�使其主動參��費�

３.思考式�引��費者思考�激�

不同的想法�常�⽤在⾼科技產品上

⾯�
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４.⾏動式�由�⼈����實�⾏動�

��的⽣活型���⽽引��費者跟

��

５.關�式��合�上四種�驗�結合⽂

�成為Group�促使�費者對該品�產

⽣���

                >>>下⼀⾴�驗⾏���

讓你秒�【�驗⾏�】
EXPERIENTIAL MARKETING
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����

�⼤家常去的IKEA為��實�打�居家環境的�置�從⽞關�廁所�廚��客�到
臥室��部都採⽤IKEA⾃�產品�使�費者實��驗�住����坐��⽤���
受整��圍�「��家的可�性」��⽽引發�費動��

另��Apple�果��的展�店�除了提供實�產品讓�費者使⽤�更打破現�產
品的限制�推陳出��促使�費者思考��iPad Pro「你的下⼀部�����
�」�引發�費者��討論� �驗⾏�的核⼼價值在於�不僅讓�客�所�受�更
��所⾏動�激發�在�費者�⼼的�費���引��費���

不���驗⾏�的成本較⾼�⼤���實�建置設��在⼈⼒物⼒上��預�考

量�同��須不斷推陳出��才��合⽬�客群所��

讓你秒�【�驗⾏�】
EXPERIENTIAL MARKETING
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你�沒�想��為什���⼈越�錢越�錢���⼈卻越�越��

�的⼈嚮往賺⼤錢�財富⾃由��做�功課但卻�是事�願�?
�的⼈就�得到了⼀�財富卻很�就�失�

�上��⼈的�⼼對錢的�意識是絕對是�懼�抗���⾄不信�的�

【財富⾃由】怎�跟錢溝��
“⾦錢的��之書 -財富的⼼�法則 ”
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